
Das Paradebeispiel:
Der optimale Wartungsprozess
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• Transparenz:
 über Kosten, Volumen,
	 Termine,	Konditionen

• Stärkung der Verhandlungs
 position: 
 Entwicklung  des strategi-
 schen Einkaufsansatzes
 ermöglicht, fortwährend 
 Zeit- und Kostenpotenziale 
 zu heben

• Proaktives Management: 
 Abläufe, Termine und
	 unnötige	Ausgaben
 reduzieren

• Transparenz:
 Verträge sind zentral ab-
 gelegt und von allen
 Niederlassungen oder
 Abteilungen einsehbar

• Compliance:
	 Zugriff	auf	Informationen
 und Anlage von Daten
 kann durch Nutzerberech-
	 tigungen	gesteuert
 werden

• Übersicht:
 Alle Vertragsarten
 und -typen im
 Unternehmen kennen

• Einfach und fehlerfrei:
	 Automatische	Übergabe
 der Daten zur Betriebs-
 kostenabrechnung

• Kosten- und Werttreiber
 verstehen: 
 Möglichkeiten und Wirkung 
 eines professionellen Ver-
 tragsmanagement erkennen

• Effizienz:
 Bearbeitungszeit reduzieren

• Prozess-Sicherheit:
 Fristen und Laufzeiten
 sicher einhalten dank
	 automatischer	Reminder

• Standardisierung
 einheitliche Prozesse und
 Datenformate ermöglichen 
 kürzere und schnellere
 Prozesse

So vereinfachen Sie Ihr
Vertragsmanagement!
Die	Verwaltung	von	Verträgen	findet	in	Wohnungsunter-
nehmen	oft	noch	dezentral	auf	vielen	verschiedenen	Schreib-
tischen	statt	–	und	dort	in	einer	Fülle	von	verschiedenen
Aktenschränken, Excel-Listen und Outlook- oder Papier-
kalendern.	Das	verursacht	viel	Arbeit	und	schafft	gleichzeitig	
Intransparenzen,	die	in	der	Summe	eine	Menge	Geld	kosten	
können.	Mit	einem	softwaregestützten,	ins	ERP-System	in-
tegrierten	Vertragsmanagement	lässt	sich	Abhilfe	schaffen.
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Verträge in der Immobilienwirtschaft
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Die klassische Vertragsverwaltung zwischen 
Excel-Listen, Kalendern und Ordnern ist ein 
echter	Ressourcenfresser	im	Arbeitsalltag.

Solange	die	Daten	in	Aktenordnern
schlummern, ist keine Analyse der
Vertragsbeziehungen möglich.

Werden	Dienstleistungen	eingekauft,
obwohl sie bereits Teil eines bestehenden
Vertrags sind, bezahlt das Wohnungs-
unternehmen doppelt.

Wer die Fristen übersieht, riskiert eine auto-
matische	Verlängerung	der	Verträge	–	und	
verpasst	damit	die	Gelegenheit,	diese	neu
zu verhandeln und zu beenden.

Die mangelnde Transparenz schlägt sich 
auch in der Lieferantenbeziehung nieder.
Die Qualität ihrer Arbeit etwa ist nirgendwo 
zentral	dokumentiert.

Problem erkannt, Problem gebannt:
Herausforderungen beim Vertragsmanagement

Weniger Administration, mehr Zeit für andere Aufgaben

Mehr Transparenz über Vertragsdaten

Einsparpotentiale erkennen und heben

Verträge fristgerecht überprüfen

Strategisches Lieferantenmanagement

IHRE VORTEILE

Diese	Infografik	darf	ohne	vorherige	Erlaubnis	ohne
Bearbeitung unter Nennung des Urhebers und der Quelle  

weiterverbreitet werden.

Aareon	Smart	News	–	diese	Infografik	erschien	zuerst	im	Artikel	 
"Vertragsverwaltung	im	ERP-System:

Aufwand und Kosten sparen".
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